Framgangsrik entreprenor som lyckats vara ratt i tiden

Inspirerande frukostseminarium nar Johan
Barnekow var pa besok i Alnarp. Han
berattade sina lardomar av sin yrkestid i
branschen. Studenterna som manga har
siktet pa att sjalva bli foretagare fick tips om
att borja sin karriar med manga jarn i elden
for att sedan hitta sin egen vég till framgang.

Fredagen den femte oktober arrangerade
Partnerskap Alnarp ett frukostseminarium for
Lantmatarstudenter i forsta aret. Studenterna
blev ledda av mycket proffsiga Agneta
Lillieh6ok i en intervjun av Johan Barnekow,
agare av Sinclairsholm.

Johan Barnekow ar en 66 arig egenforetagare
med mycket livserfarenhet och var mycket
inspirerande att lyssna pa. Jorden och skogen
har alltid varit ett stort intresse anda sedan tidig
alder och siktet har varit instéllt pa att forvalta
vidare det gods han ar fodd pa. Han & nummer
fyra i en syskonskara pa fem men har alltid varit
den med storst intresse av det gods hans far
forvaltade.

Ndgot av de forsta han tipsade o0ss
lantmastarstudenter, var att resa for att fa
perspektiv. Han tillbringade namligen 1,5 ar i
USA varav 9 manader som skogshuggare i
Washington state. Han tog med sig erfarenheten
att "graset inte ar grénare pa andra sidan” och
berattade att han da fann ett lugn av att veta det.
Barnekow fortsatter och séger att han trots allt
sag fler mojligheter att driva sitt foretag pa
hemmaplan da strukturerna kanns till battre och
det finns ett storre kontaktnat fran borjan.

Efter en tid som dréng boérjade han sina studier
till Lantmastare pa Alnarp. Han gick da i sin
moders fotspar som &ven hon studerat samma
linje som hans son senare ocksa gjorde. Efter
universitetet borjade han pa en av de tuffaste
resorna i sitt liv med generationsskifte.

Det var en tuff process da alla syskonen skulle
ha sin del av foretaget. Han hade som mal att bli
lagfaren &gare sa att han inte behdvde anpassa
sig till andra i sina beslut men det var en lang
process och han forlorade aven ett mal i hogsta
domstolen.

Ett rad han hade till de som tankt driva egna
foretag var att sjalv skéta sin ekonomi iallafall 5
ar. Det ger en helt annan inblick i foretaget da
alla siffror far en annan betydelse. Han menade
pa att det finns en stor nytta i det &ven ekonomin
senare lamnas Over till nagon annan, da gar det
alltid att ta en snabb eftersom att forstaelsen for
siffrorna redan finns dar.

Han tryckte dven pa vikten att ha ett varumarke
som dar unikt och att skapa ett intresse och en
kundkrets. Malet &r att skapa ett varumarke som
l4tt kanns igen av allménheten och som kan sélja
av sig sjalvt. Barnekow var noga att med att
registrera sitt varumarke och har sedan dess
bade odlat sparris och drivit restaurang inom
foretaget.

En annan rekommendation han gav var att gora
en nystart i karridren for att inte tappa drivet nar
pensionen narmar sig. Sjalv var det i 50 ars
aldern som han borjade sin forséljning av
slitdelar vilket han fortfarande har &n idag. Hans
storsta tips i allménhet vid nya idéer var att
intresset forst skulle kdnnas av i allménheten
innan det beslutas om det ska ske nagra storre
investeringar. Darefter dr det bast att uttka
foretaget steg for steg for att inte riskera att det
satsats pa fel affarer.

Mycket intressanta idéer och tankestéllare som
Barnekow delade med sig. Tankvéart och val
inriktat till oss, framtida foretagare som
inspiration pa végen till en lyckad karriar.
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